Regionalny Inzynier Sprzedazy
(obrabiarki CNC)

Opis stanowiska:

e nawigzywanie, utrzymywanie i rozwdéj kontaktéw handlowych z Klientami biznesowymi,
e przygotowywanie ofert handlowych,

e doradztwo handlowe i techniczne w zakresie oferowanych produktéw,

e prowadzenie rozméw i negocjacji handlowych,

e dbatos¢ o wizerunek marki i jej rozwdéj na podlegtym obszarze dziatania,

e realizacja plandw sprzedazy,

e obstuga posprzedazowa dla klientéw.

Wymagania:

e wyksztatcenia Sredniego technicznego (budowa maszyn, obrdbka skrawaniem) , preferowane
wyzsze inzynierskie,

e doswiadczenia handlowego w branzy B2B ( preferowane: obrébka skrawaniem, obrébka
plastyczna, chemia przemystowa, narzedzia, serwis maszyn),

e znajomosci technik sprzedazy,

e znajomosci jezyka angielskiego w stopniu komunikatywnym,

e prawa jazdy kat. B,

e otwartosci na klienta i umiejetnosci swobodnego nawigzywania kontaktow,

e zdolnosci negocjacyjnych,

e konsekwencji w realizacji zatozonych celéw.

Oferujemy:
e ciekawg prace w zgranym, przyjaznym zespole,
e atrakcyjne wynagrodzenie (wynagrodzenie state oraz atrakcyjny system prowizyjny),

e niezbedne narzedzia pracy (telefon, laptop, samochdd stuzbowy),
e rozwdj zawodowy — pakiet szkolen.

Aplikacje prosze sktadaé na adres: praca@tbitech.pl
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